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Private Banking

Liebe Leserinnen und Leser,

in unserer wirtschaftlich starken und schénen Region Rosenheim hat

die Vermdgensberatung bei der Sparkasse gute Tradition. Uber viele
Jahrzehnte haben wir unsere Erfahrungen in der individuellen und
ganzheitlichen Beratung gezielt auf die besonderen Bediirfnisse unserer
vermdgenden Kunden ausgerichtet — und in unserem Private Banking
gebiindelt. Hier versammelt sich unser gesamtes Know-how, wenn es
darum geht Vermégen strukturiert aufzubauen, zu erhalten und sinnvoll
an die ndchste Generation weiterzugeben. Qualifizierte Berater und
Spezialisten stehen unseren Kunden zur Seite. Sie bilden sich laufend
fort, um kompetent, mit Weitsicht und auch mit dem nétigen Fingerspitzen-
gefiihl maBgeschneiderte Losungen zu finden. Und das direkt vor Ort,
verwurzelt in der Region und mit einer hauseigenen Kapitalmarktmeinung,
die wir unabhédngig auf der Grundlage valider Daten verschiedener aner-
kannter Research-Dienstleister erstellen. Die besondere Nahe zu unseren
Kunden, unsere regionalen Wurzeln und die ganzheitliche Beratungs-
philosophie der Sparkasse machen unser Private Banking einzigartig.
Wir freuen uns, lhnen unser Leistungsspektrum auf den folgenden Seiten
zu prasentieren.

Ihr Team im Private Banking
der Sparkasse Rosenheim-Bad Aibling



Das Private Banking der Sparkasse

Vermogen
ist mehr als
eine Summe.

Nah an lhrem Leben
wird es zum Gewinn.

Ihr Private-Banking-Berater betreut Sie als ausgewiesener Experte héchst
individuell. Gemeinsam mit lhnen findet er im vertrauensvollen Dialog
Losungen, die zu lhren Lebensplanen passen. Mit ganzheitlichem Blick
und personlichem Einsatz begleitet unser Private Banking Sie — kontinuier-
lich und verlasslich.

Als meistempfohlener Finanzpartner Deutschlands genieRt die Sparkasse
hohe Glaubwiirdigkeit. Sicher auch wegen ihrer soliden Werte: Wir sind
nah und nahbar. Traditionsbewusst und zugleich innovativ.

Ganz besonders gilt dies im Private Banking. Geld ist auch eine Sache des
Vertrauens. Dieses Vertrauen wollen wir uns mit nachhaltigem und leis-
tungsstarkem Handeln verdienen.

Unser Ziel ist Ihre langfristig werthaltige Strategie tber alle Lebensphasen
und Anliegen hinweg.






Das Private Banking der Sparkasse

Sparkasse
ist mehr als
eine Bank.

Sie ist Partner und Berater.

Unsere Geschaftspolitik orientiert sich am Bedarf der Menschen vor Ort.
Verantwortung schreiben wir gro3: Es geht uns nicht um Gewinne fiir
Aktionare. Sondern darum, nachhaltig fiir die Region zu wirtschaften und
sie zu fordern. Und darum, dass lhre personliche Rendite stimmt.

Als verlasslicher Partner von Unternehmen und Kommunen wirken wir
stabilisierend: Die Einlagen, die wir einsammeln, flieBen als Kredite an
Privat- und Firmenkunden zuriick. Jeder Cent bleibt in der Region. Ein
Wirtschaftskreislauf, der unsere Region starkt. Und auch uns —zum
Nutzen aller, auch der regionalen Stiftungen.









Das Private Banking der Sparkasse

Sparkasse
ist mehr als
regional.

Sie ist Schliissel zu einem
weltweiten Netzwerk.

Diese Reichweite Ihrer Sparkasse machen Sie sich im Private Banking
zunutze: Leistungen und Expertise der gré6Bten deutschen Finanzgruppe
stehen fiir Sie jederzeit weltweit bereit.

Wer unternehmerisch tiber Grenzen hinweg aktiv ist, profitiert von unserem
internationalen Netzwerk: Nicht nur Business-Kontakte und German
Centres bringen Sie weiter. Unsere Kontakte ermdglichen auch Bank-
leistungen wie Kontoerdffnung, Finanzierung und mehr. Die Sparkasse ist
also grenzenlos aktiv fur Sie.



Das Private Banking der Sparkasse

Unsere Kernleistungen fiir Sie.

Vermégens- Absicherung der Immobilien- Generationen-

Altersvorsorge . .
Lebensrisiken management management

optimierung
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Vermdgensoptimierung
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Wachstum
ist mehr als
eine Kurve.

Weil Vermégen nachhaltig
reifen soll.

Eine Kurve, die fiir einige Zeit nach oben weist, macht noch keine lang-
fristig wirkende Strategie.

Genau darum geht es uns in der Vermdgensberatung: mit lhnen nachhaltig
zu planen und zu strukturieren. Erst recht in herausfordernden Kapital-
marktzeiten. Dafiir kann Ihr Private-Banking-Berater auch auf exklusive
Leistungen zugreifen: hoch spezialisierte hausinterne und externe Partner.

Je breiter gefdchert das Vermdgen, desto systematischer ist vorzugehen:
Passt die Struktur des Gesamtvermdgens zu lhren mittel- und langfristigen
Wiinschen und Zielen? Geht es lhnen um Werterhalt oder Wertzuwachs?
Stehen Sicherheit, Rendite und Liquiditat im gewiinschten Verhéltnis?
Das analysieren wir sorgfdltig. Falls n6tig, empfehlen wir, neu zu diversifi-
zieren — auf Wunsch auch mit ethisch-6kologisch orientierten Investments.

Was, wenn sich Gegebenheiten im Lauf der Zeit dndern, etwa berufliche
oder familidre, wirtschaftliche? Ihre persdnliche Strategie passen wir kon-
tinuierlich an. Damit die Kurve nachhaltig in die richtige Richtung zeigt.

Wachstum braucht Zeit.
Ist sie sinnvoll genutzt, kann Vermégen
uber sich hinauswachsen.
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Altersvorsorge

Bilanzen sin
mehr als Sol
und Haben.

Weil es unterm Strich um die
Summe des Lebenswerks geht.
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Die Zukunft ldsst sich nicht vorhersagen. Aber man kann schon heute
die Qualitdt seines Ruhestands mitgestalten. Der Liquiditdt im Ruhe-
stand rdumen wir einen besonderen Stellenwert ein.

Uberlegen wir gemeinsam, wie Sie spiter einen sorgenfreien Ruhestand
genieRBen kdnnen. Lassen Sie sich dabei unterstiitzen, lhre Zukunft syste-
matisch vorauszuplanen.

Ihr Private-Banking-Berater stellt mit Ihnen ein individuelles Konzept auf.
Eines, das bisher Erreichtes sinnvoll absichert. Am Anfang steht eine ein-
gehende Analyse lhrer Erwartungen, Wiinsche und Anspriiche. Dann
identifizieren wir mogliche Optimierungen und Risiken. Auf dieser Grund-
lage erarbeiten wir auf Sie persénlich zugeschnittene Lésungen —inklusive
moglicher staatlicher Férderungen. Sollte im Rahmen unseres Angebots
eine rechtliche oder steuerliche Beratung erforderlich werden, ziehen
wir lhren Steuerberater, Rechtsanwalt oder Notar hinzu. Sollten Sie unter-
nehmerisch tdtig sein, untersuchen wir gemeinsam mit lhrem Firmen-
kundenberater die Wechselwirkungen zwischen lhrer privaten und unter-
nehmerischen Sphare.

Im Ergebnis erhalten Sie einen Handlungsfahrplan nach MaR: Er ebnet
lhnen den Weg in den Lebensabend - mit der passenden Liquiditat.

Je stabiler, tragfdahiger die Grundlage
fiir den Ruhestand, desto sicherer ist die Ernte.



Absicherung der Lebensrisiken

o Gestalten Sie Ihr Leben, wie Sie mochten — aber vergessen Sie nicht,
sichin jeder Phase angemessen abzusichern. Allerdings verlangt das,
sich intensiv damit auseinanderzusetzen. Wir machen es lhnen einfach.

Wenn wir Sie kontinuierlich begleiten, haben wirimmer auch die Risiken

o
des Lebens im Blick. Damit Sie zum Beispiel in puncto Familie, Gesundheit,
l S m e r a S Arbeitskraft oder Vermdgenswerte immer auf der sicheren Seite leben.

Im offenen und vertrauensvollen Beratungsgesprach priifen wir gemeinsam

o o Ihre Absicherungen und bringen sie in Einklang mit Ihrer momentanen
Lebens- und Vermdgenssituation. Vorhandene Liicken identifizieren und
® schlieRen wir. Auch fiir die besonderen Anforderungen von Selbststandigen,

Freiberuflern und Unternehmern kennen wir die passenden Lésungen.

Sollte eine ganz spezielle Experten-Expertise gefragt sein, holt Ihre
Sparkasse diese mit an den Tisch: unseren leistungsstarken Verbund-

Wei] Sie den Pu]s beru higt u nd partner und externe Spezialisten. So kénnen Sie und lhre Familie lhr
Gelassenheit verleiht.

Leben optimal gestalten.

Das passende Sicherheitennetz
ist ein Stiick Lebensqualitat.
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Immobilienmanagement
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Ein Penthouse
ist mehr als

eine Immobilie.

Weil Immobilien die besonders
soliden Bausteine im Depot sind.

Geh6ren Immobilien zu Ihren wesentlichen Vermoégenswerten, ob als
Wohneigentum oder Kapitalanlage? Dann ist unser Private Banking
die erste Adresse.

Als regionales Institut kennen wir den hiesigen Immobilienmarkt wie kaum
ein anderer: die beste Voraussetzung, um lhre Haus- und Grundstiickswerte
realistisch zu ermitteln und in Ihre Vermégensstruktur einzubeziehen.

Sie planen einen Erwerb oder Verkauf einer Immobilie, auch Giberregional?
Dann agiert die Sparkasse als der gréRte Maklerverbund fiir Sie bundes-
weit — mit entsprechendem Angebots- und Nachfragepotenzial. Eine
interessante Option, auch wenn Sie renditeorientiert investieren wollen.
Wie die Finanzierung lhres Immobilienvorhabens optimal ausgestaltet
wird? Oder eine anstehende Kreditprolongation? Ihr Private-Banking-
Berater und ausgewiesene Spezialisten fiir Finanzierungen stehen lhnen
zur Seite. Als Alternative zur direkten Investition in ,,Betongold“ bieten
wir lhnen auch Immobilienfonds renommierter Investmenthduser an.

Falls Sie sich verwaltungstechnisch entlasten méchten, nutzen wir gerne
unsere Kontakte fiir Sie. In allen Fragen der Absicherung der Immobilien
binden wir mit uns eng vernetzte Experten ein.

Ubrigens, sollten Sie mit einem Ferien- oder Altersdomizil liebdugeln:
Auch in diesem Fall kénnen Sie auf uns bauen.

An welcher Immobilie hangt Ihr Herz?
Gut, wenn man sie aus einer Hand und
in seinem Sinne betreut weil3.



Generationenmanagement

Rendite
ist mehr als
eine Zahl.

Weil sie auch die Zukunft der
Nachkommen sichern soll.

Irgendwann im Leben muss man sich dariiber Gedanken machen: Wie
sichere ich die Verfiigbarkeit und das erarbeitete Vermégen fiir mich
und die kommende Generation?

Die Verfligbarkeit zu sichern und das Erreichte bei der Weitergabe von
Privat- und Firmenvermdgen zu bewahren — darin sehen wir eine wichtige
Aufgabe des Private Bankings.

Denn das Thema ist von Bedeutung fiir die Zukunft Ihrer Familie. Daher
sollten Sie es besser friiher als zu spdt angehen. So sind Sie und lhre
Lieben auch fiir Wechselfdlle des Lebens vorbereitet. Was hinzukommt:
steuerliche und rechtliche Aspekte beim Schenken, Bildung von Stiftungs-
vermdgen, Vererben oder auch bei der Unternehmensnachfolge. Ihr
Private-Banking-Berater fungiert als qualifizierter Ansprechpartner fir
alle Beteiligten: Gemeinsam mit lhrem Steuerberater, Rechtsanwalt und
gegebenenfalls Notar identifiziert er zielfiuhrende Losungen und begleitet
Sie koordinierend. Das entlastet Sie, da vieles zu beriicksichtigen und
rechtzeitig einzuleiten ist.

Falls Sie unternehmerisch tétig sind, priifen wir gemeinsam mit lhrem
Firmenkundenberater, wo sich private und unternehmerische Sphare
beeinflussen, und erarbeiten gemeinsam mit Steuer-, Unternehmens-
beratern und juristischen Experten Lésungskonzepte fiir Sie.

Geld erwerben und bewahren erfordert Klugheit.
Es fiir die nachste Generation zu erhalten

eine gewisse Weisheit.
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Kompetenz
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Mehr Kompetenzen, mehr Méglichkeiten.

Verbundpartner der Sparkassen-Finanzgruppe
VER|SICHER|UNGS

LBS immobifien 3 "E?egn!ﬁsa S Leasing BAVERN

Weitere Partner, mit denen wir fiir Sie zusammenarbeiten

Frankfurter —
Bankgesclschalt bl Weberbank Vontobel
in einem Spezialbereich

Starker Partner der Unternehmen

* Ob Griindung oder Weltmarkt: Unsere Abteilung fiir Firmenkunden steht Ihnen fiir alle unternehmerischen
,‘, Belange mit kompetenten Beratern zur Seite. www.spk-ro-aib.de/firmenkunden

‘ Weil es auf Kopf, Herz und Bauch ankommt. Das Heilberufe-Center.

' Profitieren Sie von der Expertise unserer Arzteberatung. Mit Ihrer Praxis sind Sie bei uns in besten Handen.
Wir kimmern uns um alle finanziellen Details, damit Sie lhren Kopf frei haben fiir Ihre Patienten.
‘ Auch finanziell - kerngesund. www.spk-ro-aib.de/heilberufe-center

w Selbst Stifter werden

Stifterkreis Mit dem Stifterkreis Zukunft kdnnen Sie unkompliziert stifterisch tétig werden. Die professionelle Verwaltung
Zukunft tbernehmen die Stiftungsgremien. www.stifterkreis-zukunft.de
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